
DIGITAL CLOUDS
Современные IT-решения для вашего бизнеса



О нас
Digital Clouds — аутсорсинговая IT-компания, которая занимается 
разработкой продуктов на заказ для бизнесов разных масштабов. 
Мы постоянно растем и развиваемся, осваиваем новые методы и 
технологии, но при этом сохраняем свою основную ценность — 
страсть к IT и стремление приносить пользу людям.

13300+ 170+
лет опытазавершенных проектов

В состав нашей компании входят команды веб- и мобильной разработки, 
1С и Битрикс24, QA и тестирования, аналитики, SEO и маркетинга, а также 
отдел LLM.

IT-специалистов
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Ключевые клиенты
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Награды, подтверждающие 
наш опыт и экспертность

Разработка интернет-магазинов

1 место

Рейтинг Рунета 2024
Разработка и интеграция CRM

1 место

Рейтинг Рунета 2024
Разработка сайтов. Торговля 
оптовая и розничная Россия

9 место

Рейтинг Рунета 2024

Ведущие веб-разработчики 
Новосибирска 2024

2 место

Рейтинг Рунета 2024
Поддержка и развитие сайтов. 
Торговля оптовая и розничная 
Россия

3 место

Рейтинг Рунета 2024
ТОП-100 лучших веб-
студий/диджитал продакшнов 
России 2024

13 место

Tagline 2024
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Сильные стороны нашей компании

Используем современные 
технологии разработки: 
PHP (Laravel), Vue.js, Golang, 
Flutter. 

60% новых клиентов 
приходят по 
рекомендациям от наших 
текущих заказчиков. 

В штате DC есть все 
необходимые специалисты: 
от аналитика и 1С-программиста 
до DevOps-инженера и SEO-
специалиста. 

Разработанные нами 
проекты работают как часы 
и приносят прибыль 
клиенту!

5 лет
средний срок
сотрудничества 
с клиентами

В Digital Clouds ценят качество, надежность и долгосрочные отношения
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Направления работы

Разработка интернет- магазинов, 
маркетплейсов, мотивационных 
платформ, CRM-систем и BI-
дашбордов.

Веб-разработка

Создание мобильных приложений с одновременным использованием 
Flutter для IOS и Android, что сокращает стоимость разработки и time 
to market.

Мобильная разработка

Разработка технической 
документации и требований 
к системе. Описание 
интеграционных сценариев, 
проектирование структуры базы 
данных.

Аналитика

Усиление IT-команды клиента. 
Предоставляем отдельного 
специалиста или целую 
команду.

Аутстаффинг IT-персонала

Отслеживание стабильности 
и отказоустойчивости веб-
продукта. Развитие 
и доработка нового 
функционала проекта.

Поддержка и развитие
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Продвижение проекта отделом online-
маркетинга (SEO, контекстная реклама, 
SMM).

Продвижение сайтов

Разработка инновационных решений 
и продуктов: определение параметров лесных 
массивов, системы распознавания
(по Face ID или госномерам автотранспорта).

Research & Development

Команда 1C-специалистов: 
разработчики, аналитики, менеджеры 
и консультанты. Официальные 
франчайзи компании 1C.

Услуги 1С

Золотые партнеры Битрикс 24. Аудит, 
разработка, внедрение, обучение и поддержка 
проекта.

Битрикс24

Направления работы
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Условия сотрудничества

Разработка веб-приложения

Сайт под ключ

300 000 — 3 000 000 ₽
Интернет-магазин

1 200 000 — 10 000 000 ₽
Порталы и сервисы

9 000 000 — 150 000 000 ₽

Мобильные приложения

Под ключ

300 000 — 3 000 000 ₽

Стоимость за час разработки: от 2500 до 4000 ₽

Стоимость за час разработки: 
от 2300 до 3000 ₽

SEO

Под ключ

50 000 — 120 000 ₽

Стоимость за час разработки: 
2000 ₽
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Веб-приложения
Кейсы

Разработаем веб-продукт любой сложности для вашего бизнеса. 
Комплексно и под индивидуальный запрос. 

Найдем решение для нестандартных задач! 
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market.severstal.com

Разработка официального интернет-магазина компании «Северсталь»

Северсталь-маркет
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https://market.severstal.com/ru/ru


Задача клиента Результаты

Упрощен интерфейс интернет-магазина. Увеличена скорость 
загрузки страниц.

Реализована удобная витрина (остатки и цены в разрезе 
складов). Подключены системы оплаты.

Автоматизирован процесс заключения договора онлайн. 
Весь процесс теперь занимает 15 минут. 

Подключены службы доставки + автоматический расчет 
стоимости доставки.

Разработаны сервисы: отчетов по заказам, отгрузкам 
и финансовым операциям.

Для рекламы или добавления товаров на торговые площадки 
и маркетплейсы настроены индивидуальные профили 
выгрузки фидов в ХML.

Северсталь-маркет

Упростить и ускорить 
процедуру оформления 
заказа.

Углубить автоматизацию 
процессов.

Усовершенствовать 
архитектуру проекта.

Сделать акцент на каталоге.

Улучшить дизайн 
и прокачать UX.

1

2

3

4

5
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platferrum.ru

Разработка первого в России маркетплейса по продаже металлопроката. 
Работаем с нашим бизнес-партнером с 2022 года

Платферрум
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http://platferrum.ru


Задача клиента Результаты

Создать с нуля онлайн-
платформу, позволяющую 
быстро и безопасно проводить 
сделки и получать различные 
услуги и сервисы онлайн для 
покупки и продажи 
металлопроката

Разработали MVP проекта за 7 месяцев.

За 1,5 года разработали с нуля и запустили
в промышленную эксплуатацию несколько 
взаимосвязанных продуктов: 

1. Маркетплейс «Платферрум».
2. PIM (систему управления большими объемами 

данных о товарах).
3. Модуль нормализации и сопоставления товаров. 
4. Систему аналитики (Datalens).

Перевели весь сайт на микросервисную архитектуру. 
Это позволило быстрее вносить в него изменения
и дорабатывать.

Платферрум

металлопроката купили
в 2023 году через 
«Платферрум»

137 000 тонн
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cozyhome.ru

Разработка и развитие высоконагруженного интернет-магазина для 
федеральной розничной сети Cozy Home. Работаем с клиентом с 2020 
года. Продолжаем успешное сотрудничество!

Cozy Home
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Задача клиента Результаты

Существенно 
доработать уже 
действующий 
интернет-магазин.

Оперативно 
поддерживать работу 
сайта.

Ускорить процесс 
решения технических 
задач.

Быстро и эффективно 
внедрять новый 
функционал.

Количество покупок в первый месяц внедрения возросло 
на треть.

Изменили подход к оформлению заказа, отказавшись 
от типовой логики Битрикса.

Форма оформления заказа стала работать в 10 раз быстрее.

Реализовали омниканальность продаж, а также доступность товаров с разных 
складов (розницы и интернет-магазина), объединили начисление баллов 
(баллы за покупку в рознице можно потратить в интернет-магазине и 
наоборот).

Реализовали учет доступности товаров по регионам.

Разработали Telegram-бота (отчёты о движении заказов). 

Создали BI-дашборд (анализ статистики продаж).

Cozy Home

1

2

3

4
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Разработка интернет-магазина для B2B-клиентов компании 
Meesenburg

Meesenburg

meesenburg.ru
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Задача клиента Результаты
Создали новый дизайн сайта: создали более 100 макетов 
внутренних страниц с упором на удобство для пользователей.

Разработали подробную аналитику сайта.

Реализовали функционал для B2B-сегмента: 
1. автоматическое сопоставление артикулов.
2. фичи для создания пользовательских артикулов и 

рекламаций.
3. возможность оформления заказа по подписке и отсрочки 

заказа. 
4. автоматизированный калькулятор комплектующих.
5. создание нескольких контрагентов и переключения 

между ними

Создали важные  элементы интернет-магазина: ЛК пользователя, 
каталог товаров, оформление заказа, административную панель 
для управления сайтом и контентом.

Meesenburg

Автоматизация позволила 
снизить риск ошибок и 
человеческого фактора, 
ускорить процесс покупки.

Подготовить техническое 
задание для сайта и 1С.

Разработать новый дизайн 
сайта на основе брендбука 
компании.

Разработать и запустить 
сайт в эксплуатацию.

1

2

3

17



18

Разработка платформы для создания коробочных систем мотивации 
персонала для компаний-заказчиков. Один из четырех самостоятельных 
продуктов, созданных для клиента.

Подарок в квадрате

prostodar.ru
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Задача клиента Результаты

Создали платформу под ключ, которая включает в 
себя:

● Личный кабинет пользователя с профильными 
данными и возможностью указать паспортные 
данные.

● Инструменты для накопления баллов.
● Каталог вознаграждений.
● Новости и акции.
● Техническую поддержку.

По мере развития проекта в 2020 году, мы начали 
расширять возможности платформы:

● Расширили возможности вознаграждений.
● Вынесли интеграции с сервисами в отдельный 

сервис с высоким уровнем безопасности.
● Внедрили личный кабинет для компаний-

заказчиков.

Подарок в квадрате

Разработать шаблонную платформу  
для создания коробочных систем 
мотивации.

Разработать инструмент для 
копирования такой платформы под 
каждого отдельного клиента с 
возможностью автоматического 
развертывания и визуальных 
изменений.

1

2

Платформу клиента используют для 
мотивации известные компании 
«Альфастрахование», «Открытие», 
«КОМУС», «Ниссан», Rockwool
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Мобильные
приложения
Мы знаем, как создать классный продукт для 
мобильных девайсов! 
Увеличим продажи, улучшим ваш сервис, 
повысим лояльность клиентов.

Кейсы
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Разработка кроссплатформенного мобильного приложения 
за 3 месяца для федеральной розничной сети Cozy Home

Cozy Home

Цель

Создать мобильное приложение для 
быстрых и удобных онлайн-покупок как 
дополнительный канал продаж, который 
имеет больше точек взаимодействия с 
пользователями.

Результат

Мы выпустили мобильное приложение 
за 3 месяца! 
За две недели после релиза приложение 
вошло в Топ-150 интернет-магазинов  в 
App Store. Рейтинг приложения 4,9!
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ШашлыкоFF

Цель

Создать мобильное приложение 
с возможностью заказа блюд из меню 
гриль-баров ШашлыкоFF, выбором способа 
доставки, оплаты, а также интеграцией с 
программой лояльности.

Результат

Мы помогли нашему клиенту перестроить 
его старую версию приложения и добавили 
новые необходимые функции. Наша работа 
привела к отличным результатам! Рейтинг 
приложения повысился с 2,3 до 4,9! 

Мобильное приложение для сети гриль-баров
ШашлыкoFF —  увеличение рейтинга приложения
с 2.3 до 4.9!
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Мобильное приложение для стоматологов-гигиенистов 
на основе искусственного интеллекта Diana

Diana

Цель

Создать мобильное приложение 
для стоматологов-гигиенистов, 
которое считает индекс гигиены 
и риск развития кариеса.

Результат

Через 5 месяцев после внедрения 
программы в 25 клиниках-партнерах  
их прибыль в среднем возросла
на 50%
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Продвижение 
сайтов

Кейсы

Продвижение ваших интернет-проектов, комплексный 
маркетинг, контекстная реклама, SEO и SMM
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Услуга: SEO-продвижение Кейсы
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Продвижение сайта агентства элитной недвижимости

PRIME

Задача
Увеличить объем небрендового трафика на сайт

Срок
6 месяцев

Регион
Москва

Тариф
Индивидуальные метрики

Результат
Увеличение объема трафика в 2 раза без учета 
брендовых запросов

Увеличили объем трафика в 2 раза 
за 6 месяцев
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Услуга: SEO-продвижение Кейсы
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Продвижение сайта по продаже пластиковых окон

Райт Окна

Задача

Срок
6 месяцев

Регион
Новосибирск, Кемерово

Тариф
Продвижение по трафику

Результат

Увеличение объема трафика в 2 раза без учета 
брендовых запросов

Увеличение объема трафика в 1,5 раза и 
количества лидов более чем в 2 раза за 
6 месяцев работ над сайтом

Увеличить объем трафика на сайт и количество 
лидов

28



Услуга: SEO-продвижение Кейсы
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Продвижение сайта стоматологической клиники

Magickids

Задача

Срок
20 месяцев

Регион
Новосибирск

Тариф
Продвижение по трафику

Результат
Увеличение объема трафика из поиска в 5 раз

Увеличить объем трафика из поисковых систем 
на сайт
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Внедрение Б24
Кейсы

Digital Clouds — Золотой партнер Битрикс24, 1 место в рейтинге 
«Разработка и интеграция CRM» по Новосибирску по версии 
Рейтинга Рунета-2024.
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Автоэкспресс
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Цель Результаты

Реализована вся бизнес-логика, расчеты и 
формирование всех документов по процессу.

Полностью настроена интеграция с 1С.

В процессе настройка интеграции с ClickHouse и 
построение отчетов в DataLens.

Загружены исторические данные: компаний-партнёров, 
компаний-поставщиков и заявок, сформированных до 
начала работы в Битрикс24 в другой системе.

Написано более 8-ми инструкций по работе для 
сотрудников компании.

Автоэкспресс

Автоматизация бизнес-
процессов для крупной 
компании финансового 
сектора с интеграцией 
ClickHouse и отчетов в DataLens
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Дизайнмастер
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Цель Результаты

Работа с клиентской базой в едином окне значительно 
уменьшила нагрузку на менеджеров и увеличила их 
эффективность. Автоматизирована рутинная работа.

Доступна наглядная аналитика по воронке продаж и по каждому 
менеджеру. Контролируются сроки выполнения поставленных 
задач.

Информация о клиентах собирается и хранится упорядоченно в 
единой базе, фиксируются все действия о сделках, телефонных 
звонках и другом взаимодействии с клиентом.

Появилась возможность CRM-маркетинга и монетизации 
клиентской базы.

Реализована интеграция в CRM телефонию, электронную почту, 
мессенджеры.

Дизайнмастер

Настройка внутренней 
автоматизации для 
крупнейшего оператора 
наружной рекламы
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Глазка
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Цель Результаты

Реализована интеграция 1С и Битрикс24, организован единый 
процесс приема клиентов. 

Настроены воронки продаж с автоматизированным переходом 
сделок по стадиям для обработки заказов с сайта и записей на 
прием.

Настроены роботы для отправки писем и сообщений клиентам, 
полностью автоматизирован процесс подтверждения записи на 
прием. 

Интеграция с телефонией позволяет автоматически 
фиксировать все звонки и записи по ним в системе. Доработана 
карточка входящего звонка, из которой возможно создать запись 
на прием.

Глазка

Автоматизация 
процессов для крупной 
сети детских 
офтальмологических 
центров
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Будем рады
работать с вами!

sales@dclouds.ru +7 (383) 390–00–86

Новосибирск, ул. Демакова 30, 6 этаж

telegram  @DigitalCloudsITdclouds.ru
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